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Der FP-Konzern ist der Anbieter fiir die Digitale Poststelle. Als international agie-
rendes borsennotiertes Unternehmen mit Hauptsitz in Berlin bieten wir integrierte
Losungen rund um Kommunikations- und Dokumentenprozesse — vom Post- und
Dokumenteneingang iiber die Verarbeitung bis hin zum Post- und Dokumenten-
ausgang.

FP Inovolabs ist der technologische Innovationsmotor des FP-Konzerns im Bereich
loT. Auf der Basis der bestehenden hochsicheren FP-Plattform bietet FP Inovolabs
innovative loT-Business-Losungen fiir Unternehmen aus den Bereichen Energie
und Industrieautomation. Als Technologiefiihrer auf dem Gebiet der Internet-
Kommunikation fiir die Energie- und Steuerungsindustrie bringen Kunden mit un-
seren Losungen weltweit Maschinen, Anlagen und Immobilien erfolgreich in die
Cloud. Die Wachstumsstrategie von FP -im Hinblick auf digitale Produkte und
Dienstleistungen- erfordert ein starkes, Umsatzorientiertes Vertriebsteam, das die
Entwicklung und das Wachstum des Unternehmens vorantreibt.

Zur Stdrkung unseres Teams suchen wir zum ndchstmoglichen Zeitpunkt zwei erfahrene Key-
Account Manager loT (w/m/x) in Vollzeit. Die Positionen sind unbefristet.

Key-Account Manager (w/m/x)

FP Inovolabs GmbH / Headquarters Berlin

lhre Aufgaben:

= Akquisition neuer Geschdftskunden fiir loT-Losungen (Ende zu Ende) in der Energie- und
Steuerungsindustrie und aktive Betreuung neuer und bestehender Kunden telefonisch,
schriftlich, durch Besuche und auf Messen weltweit.
ErschlieBen von Wachstumspotentialen fiir Business Solutions auf der Basis von loT und
Industrie 4.0.
Beratung des Kunden in Bezug auf seine Anforderungen und Business-Ldsungen
Vorbereitung und Ubergabe gewonnener Projekte an das Projektmanagement
Mitwirkung an der strategischen Weiterentwicklung des Vertriebs
Erstellung und Pflege von Berichten zu den Vertriebsaktivitdten
Verantwortlich fiir die Erreichung der ambitionierten Umsatzziele
Erster Ansprechpartner fiir das Projektmanagement und den Support in Bezug von Kun-
denwiinschen.
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lhr Profil:

®m  Fachhochschulabschluss als Wirtschaftsinformatiker, - Wirtschaftsingenieur oder
vergleichbar und mindestens 2 Jahre Erfahrung im Vertrieb im loT-Bereich und/oder
Energiemarkt.

= [Kenntnisse von Steuerungstechnologien (SPS, SCADA, GLT), Zahlertechnik,
Cloudtechnologien (Azure, AWS, Cumulocity) und Energiemanagement-Technik und
Grundverstandnis der Kryptografie sind wiinschenswert.

Starke kommunikative Fdhigkeiten, strukturierte, selbstdndige Arbeitsweise,
abschlussstark sowie souverdn bei der Durchfiihrung von Kaltakquisen am Telefon und
beim Kunden Vorort.

Verantwortungsbewusst, team- und serviceorientiert.

Fahigkeit erklarungsbediirftige Zusammenhdnge gut darzustellen.
Verhandlungssicher in Deutsch und Englisch in Wort und Schrift.
Gute MS-0ffice-Kenntnisse, Fiihrerschein der Klasse B.

Warum Sie bei FP gut aufgehoben sind:
= Sie arbeiten in einem motivierten und dynamischen Team auf Wachstumskurs.
m  FP jst ein traditionsreiches Unternehmen und vereint Internationalitdt und
Mittelstand.
Mit bedarfsorientierten Weiterbildungen begleiten wir Ihre Entwicklung.
Wir bieten Ihnen einen unbefristeten Arbeitsvertrag mit sehr guten Konditionen.
Mit flexiblen Arbeitszeiten schaffen Sie sich Balance.

Werden Sie Teil unseres Teams! Wir freuen uns auf lhre vollstandige Bewerbung.

@ FRANCOTYP-POSTALIA HOLDING AG
Catrin Furkert 030 220 660 214
Prenzlauer Promenade 28 jobs@francotyp.com
13089 Berlin

fp-francotyp.com




