
PisaSales 
abas Link
Die flexible Schnittstelle  
zum abas ERP

Das PisaSales CRM bietet Ihnen eine tiefe, flexible und robuste Kopplung mit dem abas-ERP-System. 
Vertrauen Sie auf Hi-Tech und unsere jahrelange Erfahrung in der Integration von ERP-Systemen.

Profitieren Sie von unserer abas-ERP Kopplung:

• Datenaustausch, der die Gesamt-
betriebskosten beider Applikationen 
senken kann

• maximale Anpassungsfähigkeit an sich 
ändernde Anforderungen durch den  
Einsatz flexibler Technologien

Die tiefe Integration von ERP und CRM

PisaSales abas Link unterstützt den Aus-
tausch folgender Datenbestände:

• Kundenstammdaten (z.B., wenn Neu- und 
Stammkunden in abas verwaltet werden)

• Lieferantendaten

• Stücklisten (z.B. für Wiederholkalkulation 
bestehender Produkte oder für die Ver-

wendung ähnlicher Neuprodukte)

• Angebote (z.B., wenn Angebote nicht in 
der CRM-Software in einen Auftrag über-
führt werden)

• Aufträge inklusive Lieferumfang (z.B., 
wenn Aufträge in der CRM-Softwaren er-
zeugt und an abas übergeben werden)



Beispiel eines Kopplungs-Szenarios

Kunden, Liferanten

Angebote, Aufträge

Materialstamm

Auftragsstamm

…

Zahlungs-, u.  
Lieferbedingungen

Nutzen Sie High-Tech und bleiben Sie entspannt

Die Schnittstelle basiert auf der innovativen 
AJO-Technologie:

• flexible Integration garantiert Ihnen jeder-
zeit maximale Anpassungsfähigkeit an 
sich ändernde Anforderungen

• generischer PisaSales-abas-Connector 
als Kern der Schnittstelle unter Einsatz

• moderner, standardisierter Technologien 
und Verfahren

• bidirektionaler Austausch von Daten 
zwischen abas-ERP und PisaSales CRM auf 
der Basis von abas Java Objects (AJO)

• asynchrone Kommunikation für den 
Datenaustausch, der keine sofortige 
Antwort erfordert

• synchrone Kommunikation für Szenarien, 
in denen das Ergebnis einer Anfrage, Ak-
tualisierung oder Neuanlage von Daten im 
abas-ERP umgehend gewünscht wird

• Materialstamm (z.B. für die Preisfindung 
bestehender Materialien)

• Preislisten (z.B. für wiederkehrende Preis-
runden)

• Ansprechpartner (z.B., wenn Neu- und 
Stammkunden in abas verwaltet werden)

Das bedeutet für Sie:

• einfaches Feld-Mapping und flexible Er-
weiterungen durch Loader auf XML-Tech-
nologie

• definierte, sichere, konsistente  
und überprüfbare Kommunikation durch 
PisaSales-abas-Connector

• Ausfallsicherheit durch Zwischenspei-
cherung in Puffertabellen bis zur Wieder-
verfügbarkeit des abas-Servers
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Hier werden die Daten ab-
gelegt und werden direkt 
in abas geöffnet

3. Methode schreibt
diese über JEDP-Schnittstelle in 
die Business Objects des abas

1. Export-Funktion 
schreibt Daten-
satz in Transport-
Tabelle

6. Import-Funktion 
verteilt Daten auf 
PisaSales-Objekte

5. Methode trägt 
Erfolg/Misserfolg 
und ERP-Nummer
in Result-Tabelle ein

2. Methode liest 
Daten aus Trans-
port-Tabelle

4. Methode schreibt die Daten 
über JEDP-Schnittstelle in die 
PisaSales-Objekte

Architektur der Schnittstelle
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